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Chancen nutzen und Starken verwerten




Die Mission

Inscala entwickelt Management- und Fuhrungskonzepte flr
dynamische, wettbewerbsintensive Méarkte.

Inscala unterstlitzt Unternehmen dabei,
neue Geschaftsfelder und Strategien zu entwickeln,
den Wandel von Markten und Technologien strategisch zu beherrschen
und organisatorische Stress-Situationen zu tberbricken.

Inscala bietet Kompetenzen und Methoden fur Ausbau, Skalierung und
dynamische Strukturierung von Geschaftseinheiten.



Inscala Leistungen

Management Consulting

Business Development

Business Project Management

Strategisches Kapital

Humankapital

Fuhrungskapital

Business Development Business Project Management
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Business Innovation - Business Development

Organisationen wirtschaftlich voranbringen
Wandel und Dynamik bewaltigen
Geschéaftsmodelle und —architekturen entwickeln
Wertschopfungspotenziale ausbauen

Neue Kunden gewinnen

Neue Angebote konzipieren

Neue Markte und Marketingkanale entwickeln
Neue Regionen entdecken

Neue Anwendungen ermdglichen

Neue Prozesse nutzen

Chancen nutzen und Starken verwerten



Business Development Leistungen

Skalierung von Geschéaftsmodellen und Organisationen
Internationale Geschaftsfeld- und Businessplanung
Strategieentwicklung und -umsetzung

Marketing Kanale und Marktentwicklung
Angebotsanpassung, Standardisierung und Lokalisierung

Fuhrungskonzeptionen und Effizienzprogramme ftr Marketing- und
Vertriebsorganisationen

Anreizsysteme, Struktur- und Prozessentwicklung
Begleitung von Akquisitionen, Business Audits, Due Diligence
Turn Around sowie Ertrags- und Wertentwicklung im Geschaftsfeld



BD-Konzeption

Mission - Vision - Werte

Interne
Rahmenbedingungen
tarken <-> Schwéchen

Markt- und
Umfeldbedingungen
Chancen <-> Risiken
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Fokus

Marktleistung

Produkte
Dienstleistungen

Kunden
Markte
Kanale

Human
Ressourcen

Management
Fachkrafte
Unterstutzer

Partner
Netzwerke
Lobby

Business Development

Organisation Investment Case
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Business Project Management



Typischer Projektverlauf
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Phasen
Business Business
Analyse H Strategie Development
Verstehen Planen Realisieren
Vision » Roadmap
Fokus
Fihrung und Management Produkte, Losungen Leistungen
Strategisches Kapital

Business Development

Business Project Management
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Dr. Lutz Becker
lutz.becker@inscala.com
+49 171 5444 387

© Prof: Dr. Lutz Becker, 2000-2008 - www.inscala.com

Diese Arbeit und alle ihre Teile sind urheberrechtlich geschutzt. Jede Verwendung bedarf der Zustimmung des Urhebers. Eine Reproduktion von
Ausztigen fur Vortrage und Publikationen durch den Auftraggeber ist mit einem deutlichen Hinweis auf den Urheber und dessen URL zulassig.

Iey08g zin1 *1q 'joid ®

wod ejedsul' MM

(L0 1900»0)

6



