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Chancen nutzen und Stärken verwerten
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Die Mission

Inscala entwickelt Management- und Führungskonzepte für
dynamische, wettbewerbsintensive Märkte. 

Inscala unterstützt Unternehmen dabei, 
� neue Geschäftsfelder und Strategien zu entwickeln, 
� den Wandel von Märkten und Technologien strategisch zu beherrschen
� und organisatorische Stress-Situationen zu überbrücken.

Inscala bietet Kompetenzen und Methoden für Ausbau, Skalierung und
dynamische Strukturierung von Geschäftseinheiten.
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Inscala Leistungen

Business Development Business Project Management

Management ConsultingManagement Consulting

Humankapital

Werte

Strategisches Kapital Führungskapital
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Business Innovation - Business Development

� Organisationen wirtschaftlich voranbringen
� Wandel und Dynamik bewältigen
� Geschäftsmodelle und –architekturen entwickeln
� Wertschöpfungspotenziale ausbauen
� Neue Kunden gewinnen
� Neue Angebote konzipieren
� Neue Märkte und Marketingkanäle entwickeln
� Neue Regionen entdecken
� Neue Anwendungen ermöglichen
� Neue Prozesse nutzen
� Chancen nutzen und Stärken verwerten
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Business Development Leistungen

� Skalierung von Geschäftsmodellen und Organisationen
� Internationale Geschäftsfeld- und Businessplanung
� Strategieentwicklung und -umsetzung
� Marketing Kanäle und Marktentwicklung
� Angebotsanpassung, Standardisierung und Lokalisierung
� Führungskonzeptionen und Effizienzprogramme für Marketing- und 

Vertriebsorganisationen
� Anreizsysteme, Struktur- und Prozessentwicklung
� Begleitung von Akquisitionen, Business Audits, Due Diligence
� Turn Around sowie Ertrags- und Wertentwicklung im Geschäftsfeld
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Mission - Vision - WerteMission - Vision - Werte

Interne
Rahmenbedingungen

Stärken <-> Schwächen

Interne
Rahmenbedingungen

Stärken <-> Schwächen

Markt- und 
Umfeldbedingungen
Chancen <-> Risiken

Markt- und 
Umfeldbedingungen
Chancen <-> Risiken

Ziele

Strategien

Projektportfolio

Maßnahmen

P1 P2 Pn… …

BD-Konzeption

strategisch

operativ
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Fokus

Investment CaseHuman 
Ressourcen

Marktleistung

Produkte
Dienstleistungen

Kunden
Märkte
Kanäle

Management
Fachkräfte

Unterstützer

Ziele

Partner
Netzwerke

Lobby

Organisation

Strukturen
Prozesse

Start
Wachstum

Maintenance

Bedarf

Ergebnisse
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Phasen

Typischer Projektverlauf

VerstehenVerstehen PlanenPlanen RealisierenRealisieren

Strategisches Kapital

Führung und Management

Ressourcen

Produkte, Lösungen, Leistungen

Märkte und Kanäle

Fokus

Analyse Business
Strategie

Vision Roadmap

Business
Development
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Schlüsselwörter: 

Business, Management, Führung, Marketing, Marketingeffizienz, Marketingeffektivität, Effizienz im Marketing, Distribution, Distributionspolitik, Channelling, Absatzwege, 
Absatz, Absatzpolitik, Absatzpolitische Instrumente, Business Development, Kommunikation, Kommunikationspolitik, Marketingprojekte, Marketingprojektmanagement, 
Projektvertrieb, Vertriebsprojekte, Projektmarketing, Servicemarketing, Wettbewerb, Geschäftsmodelle, Franchising, Marketingkonzept, Marketingkonzeption, Marken, 
Markenführung, Marktanteil, Vertriebssteuerung, CRM, Customer Relationship Management, Sales Force Automation, Vertriebseffizienz, Vertriebscontrolling, 
Marketingcontrolling, Ziel, Strategie, Maßnahme, Marketingstrategie, Vertriebsstrategie, Marketingführung, Vertriebsführung, Führungskonzept, Führungskunst, 
Investitionsgütermarketing, Konsumgütermarketing, Direktvertrieb, Corporate Communications, Kostensenkung, Wirtschaftlichkeit, Kundenzufriedenheit, Früherkennung, 
Frühwarnung, Marketingplan, Marketingplanung, Marketingmix, Führungspolitik, Marketinginstrumente, Instrumentalvariablen, Markt, Marktanteil, Konkurrenz, Marktfeld, 
Geschäftsfeld, Lokalisierung, Globalisierung, Diversity, Forschung
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